ACTA DE RESOLUCION -FAST TRACK

Empresa: GARBAL, S.A. DE C.V.

No. de referencia del Fast Track: FT0033-2016.

Nombre de Ia iniciativa: Participacién en la mislén comercial hacia Santa Cruz -Bolivia en el

marco de |a Feria Expacruz a desarrollarse del 19 ai 24 de septiembre de 2016.

Linea de apoyo del Fast Track: Desarrolio de Mercados

Fuente de Financiamiento: BID 2016.

Monto total: $2,168.03

Aporte FONDEPRO: $1,626.02

1.

Los indicadores de éxito presentados por GARBAL, S.A. DE C.V., se
convierten ern iniclar actividad comercial por medio de cualquiera de los canales
posibles, e iniciar el proceso de negociacion con los posibles clientes potenciales
que se consigan en |2 feria en el siguiente tlempo estimado:

Reunién de andlisis de |a feria: Semana del 26-30 de septiembre..
Seguimiento de contactos; Octubre 2016.

Periodo de negociacién: Noviembre-Diclembre 2016.

¥ # # ¢

una exportacion® de 12,000 Pares, equivalente a 50,000 USD

aproximados de venta en el primer semestre de 2017.
El gobierno de El Salvador a través de las instancias correspondientes publico
la “Politica de Fomento, Diversificacién y Transformacién Productiva”
que busca que nuestro pais:tenga un mejor nivel Yy un mejor posicionamjento
en la competitividad de. las empresas, asi la politica destaca luego de un
andlisis, 16 sectores prioritarios dentro de la manufactura y servicios para el
desarrollo de {a misma, siendo estos: agroindustria, alimentos y bebidas, textil
y confeccién, quimica-farmacéutica y cosmética natural, piasticos.
electrénica, calzado, artesanias de exportacién, papel cartén, servicios
empresariales, logistica, industria informatica, servicios médicos, industria
creativas, aeronautica y turisma; por lo cual se considera que GARBAL, S.A.
DE C.V., se vera beneficiado con la politica en mencién. La empresa pertenece
a uno de estos sectores estratégicos para este ministerio.
Con la ejecucion de esta iniciativa, la empresa obtendra los siguientes
beneficios:

a. Empresario podrda generar contacto directo con clientes

potenciales, a través del desarrollo de |a rueda de negocios en Bolivia.

b. Fortalecer el proceso de penetracién en el mer e Bolivia, a
través de canocer los productos de la competencia, asi como el tener
contacto directo con compradores en dicho destino.

¢. Realizar prospeccién de mercado en Bolivia, lo que permitird
conocer las preferencias del consumidor contribuyendo asi a ia insercién
exitosa y sostenida en los mercados meta.

d A irir xperiencia n__la articipacion ventos
internacionaies lo que contribuye a la toma de decisiones
estratégicas de la empresa.

e. Contribuir_al Jogro de objetivos de la_empresa. el cual es
incrementar ventas de exportacién y diversificar sus mercados de
exportacién.

Pretendemos iniciar el 2017 con la operacién en Ballvia, proyectando

val



Andlisis de entidad y la iniciativat

R ;nengaciiéndel ‘anéll&a::
eﬁ\?fo r :

Por lo que con base-al andlisis técnico antes expresado, se recomlenda: apoyar, a:la Iniciativa
de esta empresa..

Por lo tanto:

Reunidos: en la Direccién: del Fonda de Desarrolia. Productive: (FONDEPRO) a través de la
presente acta: se: MANIFIESTA que se ha revisado- vy analizado la iniciativa detallada en los
parrafos: anteriores: y se decide: A<p) 2.  esta solicitud; el Fast Track
aprobado deberd respetar el.Gantty presupuelsto. detallado.en:la solicitud, presentada..

/ Jgrge Donis-
Analista Fast.Track. Coordinador MIPYME®

Verénica Maceda
Gerente Técnico MIPYME Direcegion FONDEPRO

Fecha: /6 %@/NM



